BS BrokerzydISqucy

Firma dobrze
ubezpieczona
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Ubezpieczenia dla biznesu

w najwazniejszych punktach
—prosto, czasami kolokwialnie,
Z m q ksym q I n q Zawq rto S C I q B.roker ubezp.ieczenioyvy z b.ogot)./m, ponad lO—Ie.tnim doswiadcze-
merytoryczngq. iinego, WepShwiadeidl kancelor brokersie Sokersy Sigscy

Sp. z 0.0., z ktdrej ustug na biezgco korzysta ponad 120 firm.

Z tego poradnika dowiesz sig: {

- jak dobrze dopasowac ubezpieczenie do profilu
dziatalnosci Twojej firmy?

« w jaki sposéb zaoszczedzi¢ na ubezpieczeniach?
« jak usprawnic obstuge polis?
« jakich btedéw unikac?




Poradanr1

Zanim kupisz polise — dobrze to przemysl!

Twoja firma to cenne aktywo, jedno ze Zrédet (a byé moze nawet
jedyne Zrédto) utrzymania dla Ciebie oraz Twoich pracownikdw,
dlatego warto zabezpieczy¢ jg optymalnie dopasowanym progra-
mem ubezpieczenia.

Zastandw sie, wspdlnie z ksiegowq i posrednikiem ubezpieczenio-
wym, ktére elementy majgtku Twojej firmy powinny byc objete
najszerszym zakresem ochrony. Rozpoznajcie obszary ryzyka,
ktére wystepujg w prowadzonej przez Ciebie dziatalnosci.

Okreslcie priorytety, idealny zarys programu ubezpieczenia, a na
koncu maksymalny planowany budzet, ktéry Twoja firma moze
przeznaczy¢ na polisy.

Petna i rzetelna analiza potrzeb oraz plan zarzgdzania ryzykiem
pozwolq posrednikowi znalezé i wynegocjowac odpowiedni zakres
ubezpieczenia.

Porada nr 2

Zanim odnowisz polise — zaktualizuj dane!

Zbliza sie rocznica ubezpieczenia Twojej firmy? Nie spiesz sie.
Wspdlnie z posrednikiem dokonajcie aktualizacji danych.

Upewnijcie sie, czy warto$¢ mienia do ubezpieczenia nadal jest
taka, jak przed rokiem. Sprawdzcie, czy zmianie nie ulegty zadne
adresy. Przeanalizujcie aktualne stany magazynowe.

Skontrolujcie lokalizacje srodkéw obrotowych przedsiebiorstwa.
SprawdZcie poprawnos¢ danych w wykazach majgtku jako zatqcz-
nikéw do polis. Pamietajcie, by w polisie OC znalazty sie infor-
macje o nowych profilach dziatalnosci firmy, a takze o nowych
zagranicznych rynkach zbytu.

Wszystkie powyzsze dziatania powinny stac sie corocznym punk-
tem wyjscia do skonstruowania dobrego programu ubezpiecze-
nia Twojej firmy.

Poradanr 3

Kup dobre ubezpieczenie OC z tytutu prowadzonej
dziatalnosci.

Dobry program ubezpieczenia firmy to program szczelny.

To jednoczesnie cos, na czym absolutnie nie warto oszczedzad.
O ile relatywnie tatwo jest wyznaczy< wartosci do ubezpieczenia
mienia (chociazby ze srodkéw trwatych firmy czy stanédw maga-
zynowych), o tyle o wiele trudniej wyznaczy¢ sume ubezpieczenia
w polisie OC z tytutu prowadzonej dziatalnosci, czy w ogdle szcze-
gotowy zakres takiej polisy.

Moja rada? Porozmawiaj ze znajomymi przedsiebiorcami, pole-
gaj na doswiadczeniu posrednika, zatdz najgorszy mozliwy scena-
riusz szkodowy i kup najlepszg polise OC dla firmy na jakg tylko
Cie stac!

Porada nr 4

Ubezpiecz majqgtek firmy na prawidtowe wartosci.
Prawidtowe na kilku ptaszczyznach. Po pierwsze, nie zanizaj sum
ubezpieczenia na polisie. Moze to niestety skutkowac proporcjo-
nalng wyptatg ewentualnego odszkodowania.

Bolesny przykiad: hala o wartosci 10 min zt zostata przez jej
wtasciciela ubezpieczona na 5 min zt (dwukrotne zanizenie
sumy). W konsekwencji pozaru, ktéry objgt 80% powierzchni hali
wyptacone zostato tylko 2 min zt odszkodowania (80% z 5 min zt
sumy ubezpieczenia = 4 min zt zostato podzielone na 2 w zwigzku
z dwukrotnym zanizeniem sumy ubezpieczenia).

Po drugie, dopasuj system ubezpieczenia. Wartosc¢ odtworze-
niowa/rzeczywista/rynkowa - przejrzyj warunki, a nastepnie,
wspdlnie z ksiegowq i posrednikiem, wybierzcie najkorzystniej-
szq polise dla danej kategorii mienia w Twojej firmie.

To podstawy, by Twoje przedsiebiorstwo jak najmniej odczuto
skutki ewentualnych szkdd majgtkowych.



Porada nr 5

Ubezpiecz osoby decyzyjne/zarzqdzajqce spoétkq.

Wykup osobom decyzyjnym (zarzqd, rada nadzorcza, ksiegowa,
prokurenci itp.) w Twoich spdtkach kapitatowych (S.A. i Sp. z0.0.)
tzw. ubezpieczenie D&O (ang. Directors and Officers).

Jesli sam jestes$ osobq decyzyjng, ubezpieczenie to ochroni Twdj
prywatny majqgtek w zwigzku z roszczeniami (na przyktad ze strony
kontrahentdw, ZUS-u czy urzedu skarbowego).

Jesli zatrudniasz osoby decyzyjne, polisa D&O zapewni pokrycie
ewentualnych szkdd, ktére osoby te mogq wyrzqdzi¢ swoimi dzia-
taniami (lub zaniechaniami) w Twojej spodtce.

Wazne! Wtasnie teraz jest najlepszy moment na zakup tej polisy,
gdyz sktadki w Polsce sq obecnie na najnizszym poziomie w catej
Europie!

Poradanr 6

Korzystaj z gwarancji ubezpieczeniowych.

Startujesz w przetargu i potrzebujesz wptaci¢ wadium? Kontra-
hent blokuje Ci kilka procent ptatnosci na poczet usuniecia ewen-
tualnych wad i usterek? Skorzystaj z gwarancji ubezpieczeniowej!

Jesli Twoja firma osigga dobre wyniki finansowe, a jednoczesnie nie
zalega z optatami w ZUS i US, po przedstawieniu stosownych refe-
rencji otrzyma ona tzw. linie gwarancyjng na okres najblizszego
roku. Umowa taka pozwoli Ci na szybkie wystawianie dokumen-
téw gwarancji do przetargéw lub do podpisanych uméw.

Pamietaj, ze dobrze wynegocjowana linia gwarancyjna stanie
sie dla Twojej firmy najtatwiejszym do zdobycia "pienigdzem" na
rynku!

Porada nr 7

Dopasuj udziaty wtasne do charakteru dziatalnosci.

Jaki udziat w potencjalnej szkodzie Twoje przedsiebiorstwo jest
w stanie zaakceptowad (czyt. zaptacic z kasy firmy)? O jakg kwote

moze by¢ pomniejszone ewentualne odszkodowanie?

500 zt? 1.000 zt? 5.000 zt? 20.000 zt? Przy ubezpieczeniu mienia,
szczegdlnie tego o jednostkowo niskiej wartosci warto, abys$ miat
jak najnizszy (lub nawet zerowy) udziat wtasny w szkodzie.

Z kolei w ubezpieczeniu OC dziatalnosci udziaty wtasne na pozio-
mie kilku tysiecy ztotych nie sq niczym dziwnym. Co wiecej, najcze-
sciej wptywajg one na nizszy poziom sktadki.

Generalnym trendem jest obecnie konstrukcja polis najlepiej chro-
nigcych firme przed wystgpieniem duzych szkdd.

Porada nr 8

Kontroluj "szkodowosc¢" w ubezpieczeniu floty.

Aby minimalizowac "szkodowosc" (liczbe i czestose szkdd), dziata-
nia prewencyjne warto podejmowac w kazdym rodzaju ubezpie-
czenia. Uwazam jednak, ze "polityka szkodowa" w ubezpieczeniu
floty pojazddw to absolutna podstawa.

Zdecyduj, do jakiego wieku/wartosci wykupujesz AC dla pojazddw.
Réznicuj polisy assistance w zaleznosci od charakterystyki i prze-
biegdw poszczegdinych modeli. Ustal, ktére szkody zgtaszane sq
do ubezpieczyciela, a ktére naprawiane sq z kasy firmy. Zasta-
néw sie nad udziatami wtasnymi w szkodach, zwtaszcza w przy-
padku kierowcow, ktdérzy najczesciej je powodujq.

Wszystkie te dziatania zaowocujq lepszq ofertq ubezpieczenia,
a co wiecej — usprawniq obstuge.

Porada nr 9

Przeglgdy maszyn i budynkéw zawsze wykonuj na czas.
Przepisy wprost okreslajg zakres przeglqgddw, ktére powinienes
wykonywac raz w roku, raz na piec lat oraz w obiektach wielko-
powierzchniowych.

Regularnym przeglgdom poddawad musisz m.in. dach, elewacje,
instalacje znajdujgce sie w obiekcie, ale czesto takze maszyny.



Dlatego niezwtocznie zobowigz BHP-owca w Twojej firmie do
pilnowania ustawowych terminow!

Prawo budowlane zobowiqzuje Cie réwniez do prowadzenia
tzw. Ksigzki Obiektu Budowlanego. Jedno z rozporzgdzern MSWiA
wyraznie moéwi zresztg o koniecznosci posiadania Instrukcji
Bezpieczeristwa Pozarowego. Nigdy nie ignoruj zatem przepi-
séw, poniewaz ubezpieczyciel, likwidujgc szkode, bedzie przeglg-
dat m.in. wtasnie powyzsze dokumenty!

Poradanr 10

Zgtaszaj szkody w obowigzujgcych terminach.

Warunki kazdego ubezpieczenia wprost okreslajg, w jakim termi-
nie powinienes poinformowad ubezpieczyciela o wystgpieniu
zdarzenia/szkody, a takze o otrzymaniu roszczenia.

2 dni, 3 dni, 5 dni, 7 dni —terminy mogq by¢ rézne, dlatego warto
je znad lub, co do zasady, zgtaszad szkode zaraz po jej wystgpie-
niu. Ewentualne konsekwencje niezgtoszenia szkody na czas regu-
luje Kodeks Cywilny (Art 818 § 3).

Warto zatem, abys$ poinstruowat Twoich pracownikéw odnosnie
termindw zgtaszania szkdd oraz ustalit z posrednikiem odpowied-
nie procedury (kto zgtasza szkode, w jaki sposdéb jqg zgtasza, jakie
dokumenty sg wymagane).

Poradanr 11

Wynegocjuj dobre ubezpieczenie grupowe dla Twoich
pracownikow.

Powszechnie przyjete jest, ze to pracownik sam finansuje sktadke
nalezng za ubezpieczenie grupowe na zycie (jesli Twoja firma
nalezy do wyjgtkdw — brawo!). Poktosiem takiego stanu rzeczy
bywa czesto zaniedbywanie tego ubezpieczenia.

Sam nierzadko spotykam stare, kompletnie niedopasowane do
grupy pracownikéw warunki ubezpieczenia. Jako pracodawca
miej Swiadomos¢, ze ubezpieczenie grupowe to najczesciej jedyna

polisa na nieszczesliwe wypadki i na zycie, jakg posiadajg Twoi
pracownicy. Dlatego koniecznie porozmawiaj o tym ze swoim
posrednikiem i wspdlnie zastandwcie sie nad najbardziej opty-
malnym rozwigzaniem (moze przy okazji znajdziecie réwniez
pakiet VIP dla Ciebie?).

Porada nr 12

Nie patrz tylko na sktadke — zwré¢ uwage szczegdélng na
zakres polisy.

tatwo sie mowi —w okresie pandemii najpewniej szukasz oszczed-
nosci wszedzie, gdzie tylko to mozliwe. Jak juz jednak pisatem,
na ubezpieczeniach oszczedzad nie warto, szczegdlnie kosztem
ich zakresu.

Dlatego pordéwnujgc oferty nie patrz tylko na sktadke. Z uwagqg
poréwnaj zakresy ubezpieczenia (klauzule, wysokosci limitdw,
wysokosci udziatéw wiasnych w szkodach, czy mienie ubezpie-
czasz od wszystkich, czy tylko od nazwanych ryzyk itd.).

Aby obnizy¢ koszty ubezpieczenia negocjuj kompleksowo, mini-
malizuj ilos¢ polis, a dodatkowo wyréwnuj okresy ubezpieczenia
(patrz kolejna porada).

Poradanr 13

Wyréwnuj okresy ubezpieczen, negocjuj kompleksowo.
Kupite$s nowg maszyne? Odebrates do uzytku nowy budynek
firmowy? Dodaj je aneksem do polisy generalnej. Dobry program
ubezpieczenia musi przewidywac takg mozliwosc.

Mniejsza ilo$¢ polis sprzyja sprawniejszej ich obstudze (i najcze-
$ciej przyczynia sie do obnizenia ostatecznej sumy sktadek). Dodat-
kowo staraj sie wyréwnywac rocznice polis w ciggu roku (idealnie,
aby koriczyty sie w podobnym lub nawet w tym samym czasie).
Dlaczego? Poniewaz negocjacja kompleksowego programu ubez-
pieczenia najczesciej przyniesie Twojej firmie wymierne korzysci
(zardwno jesli chodzi o ceng, jak i o zakresy polis).



Porada nr 14

Nie bdj sie zmiany towarzystwa ubezpieczeniowego.
Jesli obiektywnie (cenowo, zakresowo) oraz subiektywnie (na
podstawie doswiadczen, chociazby z likwidacji szkdd przez
posrednika) Twoja firma otrzymata lepszq oferte ubezpieczenia
niz w zesztym roku, nie bdj sie zmiany towarzystwal

Oczywiscie zawsze pozostaje pytanie, czy dla niewielkiej réznicy
w sktadce warto to zrobi¢, jednak faktem jest, ze dtugoletnie
,matzeristwa" klientédw z ubezpieczycielami powoli odchodzg
do lamusa.

Twadj posrednik powinien zna¢ aktualne trendy dotyczqce ubez-
pieczenia firm z branzy, w ktdrej dziatasz — uwaznie postucha;j
jego sugestiil

Porada nr 15

Wyznacz state osoby do kontaktu w sprawie
ubezpieczen.

Zaréwno po stronie firmy, jak i po stronie posrednika (brokera/
agencji) wyznacz state osoby, ktdre bedg komunikowac sie w spra-
wie ubezpieczen.

To zdecydowanie dobra praktyka, chociazby po to, by uspraw-
ni¢ caty proces obstugi polis (rocznice, aneksy, szkody, nowo-
sci), a takze unikng¢ niepotrzebnego (i nierzadko ryzykownego!)
bataganu.

Elementem sprawnej wspdtpracy jest rowniez jasny podziat
kompetencji i odpowiedzialnosci (kogo posrednik prosi o aktu-
alizacje danych przed rocznicg, kto z firmy odpowiada za zgta-
szanie szkdd, kto ostatecznie zatwierdza/wypowiada polisy itd.)

Poradanr 16

Znajdz dobrego posrednika. Naprawde dobrego!
Aktualnie najlepsze rozwigzania ubezpieczeniowe negocjujq
kompetentni posrednicy. Bezposrednia wspdtpraca klientow
z ubezpieczycielami praktycznie dzis nie istnieje. Poczytaj jednak
o réznicach miedzy agentem i brokerem ubezpieczeniowym.
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Jak znalez¢ dobrego posrednika?

Sprawdz jego referencje i poszukaj opinii o nim. Sprawdz, czy dla
Twojej firmy otrzymasz dedykowanego opiekuna. Sprawdz, czy
posrednik jest w stanie pracowac zdalnie. Sprawdz, jak szybkie sq
reakcje posrednika na zapytania ze strony Twojej firmy.

Co dalej?

Po prostu
sprawdz mnie!

Ten poradnik to efekt mojego 10-letniego doswiadcze-
nia w branzy. Mam nadzieje, ze jego lektura okazata sie
wartosciowa dla Twojej firmy. Jezeli tak, proponuje:

Krok 1
Juz teraz polub strone mojej firmy na FB, a wiele podobnych porad
juz Cie nie ominie: fb.com/brokerzyslascy

Krok 2

Zadzwon lub napisz i spotkajmy sie, by porozmawiac o najlep-
szym ubezpieczeniu dla Twojej firmy:

514674600

32049044182

kancelaria@brokerzyslascy.pl

Dziekuje!

Autor: Marceli Drabek

Brokerzy Slgscy Sp. z 0.0.

sprawd? referencje klientéw mojej firmy na www.brokerzyslascy.pl
sprawd? opinie klientéw mojej firmy na Facebook'u

sprawd? opinie klientéw mojej firmy na Google

dodaj mnie do swoich kontaktéw na LinkedIn

*Powotujgc sie na ten poradnik otrzymasz specjalng oferte
na audyt ubezpieczeniowy!
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Tomasz Smigiel

wiasciciel Kliniki Smigiel Implant Master Clinic

Pan Marceli to cztowiek o wysokiej kulturze osobistej. Cier-
pliwy, konkretny, méwi doktadnie tyle, ile trzeba i potrafi uwaz-
nie stuchac. Co jednak najwazniejsze, jest wyjgtkowo skuteczny
w sytuacji, gdy pojawia sie problem. Wspiera, doradza, zajmuje
sie negocjacjami z ubezpieczycielem. W moim przypadku juz kilka
razy bardzo pomagt rozwigzac kwestie odszkodowania.

Andrzej Wrébel

notariusz, wspdlnik w kancelarii notarialnej

To Broker przez duze ,B", Premier League wsrdd brokerdw, najlep-
szy z najlepszych. OC zawodowe notariusza do 17.500.000 zt tylko
przy udziale Pana Marcelego.

Grzegorz Krél

wiasciciel firmy budowlanej P.W. PASEK

Polecam, wiarygodna i solidna firma, bardzo dobra cena ubez-
pieczeri w stosunku do zakresu ubezpieczen.

Monika Oles

menadzer firmy produkcyjnej FILTROMEX

Firma Brokerzy Slgscy Sp. z 0.0. obstuguje nas w zakresie ubezpie-
czert majgtkowych, odpowiedzialnosci cywilnej oraz ubezpieczer
grupowych pracownikdw. Oferty ubezpieczeniowe sg corocznie
monitorowane pod kgtem lepszego dopasowania do naszych
potrzeb, a wspdtpraca z profesjonalnym brokerem pozwala nam
na oszczednosc kosztéw oraz wtasnego czasu.

Andrzej Gacek

menadzer firmy gdrniczej BUDKOP

Firma solidna i godna polecenia. Wywigzuje sie ze swoich zobo-
wigzan terminowo, a jej przedstawiciele charakteryzujg sie znajo-
moscig omawianych zagadnien i wysokim profesjonalizmnem.
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Twoja firma zastuguje na
najlepsze ubezpieczenial

Nie czekaj—juz dzis skontaktuj sie

z nami i dowiedz sie, jakie rozwigzania
w kwestii ubezpieczen dla firmy
mozemy Ci zaproponowac.

Nasi specjalisci doktadnie wyjasniq, jak wyglgdata bedzie nasza
wspodtpraca, odpowiedzg na Twoje pytania i rozwiejg ewentualne
waqtpliwosci. Jako nowy klient otrzymasz od nas rowniez specjalny
przewodnik, ktéry pozwoli wypracowac najlepsze, a jednocze-
snie najwygodniejsze dla Ciebie sposoby komunikacji miedzy
Twojq firmg a naszq kancelarig. Pamietaj, ze nasza obstuga jest
bezptatna i nie wptywa na wzrost ceny polisy, jako ze wynagro-
dzenie prowizyjne otrzymujemy z towarzystw ubezpieczeniowych
(z tytutu posrednictwa w zawieranych polisach).

Brokerzy Slgscy Sp. z 0.0.
Ul. Mickiewicza 29
40-085 Katowice

Biuro czynne jest od poniedziatku

do pigtku w godzinach: 8.00-16.00

Nr zezwolenia KNF na wykonywanie dziatalnosci
brokerskiej w zakresie ubezpieczen: 2279/16
NIP: 634-286-44-51

REGON: 364501770

KRS: 0000619227
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Celem naszych dziatan jest zapewnienie naszym klien-
tom kompleksowej obstugi ubezpieczeniowej. W mysl|

zasady na kazdego maila oraz
telefon od klienta odpowiadamy w tym samym dniu
roboczym.

Naszg ambicjg nie jest bycie najwiekszqg kancelarig
brokerskg na rynku. Naszq ambicjq jest utrzymywa-
nie najwyzszych standardéw obstugi naszych klientow




Cena: 49,00 zt



